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CHIMIE _ A partir de demain, le réglement européen REACH rend obligatoire I'enregistrement des substances chimiques. La facture sera lourde pour les entreprises

La chimie sous haute pression réglementaire

la fabrication ou I'importa-

tion de toute substance non
enregistrée auprés de I'European
Chemicals Agency (ECHA) et dont
le volume annuel dépasse
1.000 tonnes est interdite en
Europe. Le premier couperet du
reglement REACH, qui impose
I'enregistrement, I'évaluation et
I'autorisation des produits chimi-
ques dans I'Union européenne,
tombe ce 1= décembre. Tout con-
trevenant s'expose a des sanctions
administratives (15.000 euros
d’amende maximale et une
astreinte journaliere de
1.500 euros) et pénales (jusqu'a
2 ans d’emprisonnement et

A ttention danger. Des demain,

LE CALENDRIER DE REACH

75.000 euros d'amende) prévues
dans le Code de l'enivironnement.

Quelle alternative pour une
entreprise qui n'a pas réussi a res-
pecter ce délai ? « Il est toujours
possible de soumettre un dossier
aprés cette date, mais tant qu’il
n'est pas déposé ni accepté par
U'ECHA, la société ne peut plus
fabriquer, plus importer ni metire
sur lemarché la substance en ques-
tion », explique Sonia Benac-
quista, responsable du manage-
‘ment des produits a I'Union des
industries chimiques (UIC).
« Cette condition est pénalisante
car ce processus peut prendre plu-
sieurs semaines. » Compte tenu de
la complexité administrative et

juridique de REACH, I'lagence
européenne a laissé, depuis sep-
tembre dernier, la possibilité de
déposer un dossier incomplet a
condition d’apporter la preuve
que toutes les études physico-chi-
miques, toxicologiques et envi-
ronnementales, étaientbel et bien
commandées. Seule une tren-
taine d’entreprises ont signalé
vouloir en bénéficier au niveau
européen.

Parcours du combattant

La majorité des entreprises du
secteur ont dd entamer un véri-
table parcours du combattant.
Tout particuliérement les
200 PME francaises qui ont da se

préparer a montrer patte blanche
dés cette premiére échéance de
Reach. « Une difficulté majeure
pour certaines pelites structures a
souvent été l'utilisation de la lan-
gue anglaise au niveau des guides
et des outils informatiques mis en
place par I’ECHA », explique
Sonia Benacquista. La dimension
juridique associée au déploie-
mentde Reach a aussi contribué a
compliquer la tiche des PME, qui
ne sont pas forcément rompues
auxregles de coopération en con-
sortium.

En quoi REACH fait-t-il peser
une menace sur la compétitivité
de la chimie européenne ? Pre-
nons l'exemple d'une substance

active pharmaceutique, qui peut
nécessiter jusqu’a 10 étapes de
synthése. Si ’ensemble de la
chaine de fabrication est produite
en Europe, des dossiers doivent
étre déposés pour chaque ingré-
dient intermédiaire. Le surcolt
global engendré par REACH peut
alors atteindre jusqu’a 40 % du prix
de revient. A I'inverse, quand la

production est réalisée en dehors
des frontiéres européennes, elie

sera moins coliteuse, car seul le

produit final importé fera I'objet

d’une procédure d’enregistre-

ment.

Pourl’heure, ce surcofitn’a pro-

voqué que 'abandon marginal de

quelques substances jugées non

stratégiques. Néanmoins, il existe
un risque de détournement du
savoir-faire technologique de
I'industrie chimique vers des
pays moins regardants sur le plan
de la sécurité des consomma-
teurs et de 'environnement,
comme la Chine. D'autant que
« la dissémination des données
sur les substances enregistrées, dis-
ponibles en acces libre sur le sité de
VECHA, renforce ce souci de com-
pétitivité. Par la tonnaissance de
certaines impuretés, des concur-
rents extra-européens pourraient
plus facilement identifier un pro-
cédé de fabrication », prévient
Sonia Benacquista.
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Arkema muscle son équipe
d’experts pluridisciplinaires

A ce jour, Arkema a enregistré 140
de ses 440 substances soumises au
réglement REACH, qui impose
une transparence dont le groupe
essaie de tirer avantage. « Cest une
occasion de renforcer les liens avec
nos clients, en prenant en compte
attentivement toutes les utilisations
qu'ils font de nos produits », souli-
gneJean Morch, directeur sécurité
‘et environnement du groupe.
« Mais le secret de fabrication est
préservé quand c'est nécessaire »,
précise-t-il. Le chimiste a évaluéle
colit induit par ce processus régle-
mentaire sur chacune d'elles, ce
qui représente une enveloppe
totale de 60 millions d'euros sur la
période 2006-2018. « Pour l'ins-
tant, nous sommes en ligne avec
nos prévisions budgétaires, mais
nous aurons encore des dépenses
sur certaines substances enregis-
trées pour la premiére échéance. »
Sile texte de REACH oblige & réali-
ser une partie des études de toxi-
cologie avant l'enregistrement,
une autre partie doit étre effectuée
seulement apres la validation du
plan d'études par 'ECHA (Euro-

P2

pean Chemicals Agency), « pour
éviter de multiplier-inutilerent les
tests sur animaux vertébrés ».

Renforcer le modéle de travail
Lamiseen placedeREACHn'apas
obligé Arkema a modifier son
organisation interne. « On avait
déja la bonne architecture avec une
équipe centralisée dexperts. Mais si
le modeéle de travail existait déja, il
a fallu le renforcer & une trentaine
de personnes. » En effet, ce régle-
ment requiert des expertises pluri-
disciplinaires pour constituer des
dossiers complets d’enregistre-
ment, qui comportent une des-
cription exhaustive des propriétés
physico-chimiques, toxicologi-
ques, environnementales et éco-
toxicologiques des substances
pour identifier leur danger intrin-
- :

Pour I'instant, « REACH na pas
vraiment ouvert de nouvelles pistes
de recherche chez Arkema, qui est
tourné vers le développement dura-
ble, ce qui inclut naturellement les
questions de santé et d'environne-
ment », conclut Jean Morch.

Rhodia transforme REACH
en projet « business »

Pour relever le défi, « on a décidé
de transformer, REACH en projet
business et pas uniquement régle-
mentaire », explique Jean-Luc
Ponchon, directeur du projet
REACH chez Rhodia depuis jan-
vier-2008. Sur les 736 substances
chimiques que le groupe a préen-
registrées au niveau européen il y
a deux ans, seules 74 sont concer-
nées parl'échéance immédiate de
ce 1 décembre. Sur les huit pro-
chaines années, le colit global des
dossiers d’enregistrement est
estimé par Rhodia & 80 millions
d’euros, dont 12 millions pour

' cette premiére vague.

« Partager les informations »

« Un des principaux challenges de
REACH est de partager les infor-
mations avec ses concurrents dans
un consortium, car tous les produc-
teurs et importateurs d'une méme
substance sont obligés de mettre en
commun les données physico-chi-
miques, toxicologiques et écotoxi-
cologiques », précise Jean-Luc
Ponchon. Mais, confidentialité
oblige, le groupe a réalisé de

maniére séparée I'évaluation des
usages et des risques consignée
dans le Chemical Safety Report
pour 60 % des dossiers enregis-
trés. En fonction du type de subs-
tance, le surcolit engendré par
REACH varie de 15.000 euros a
pres de 1,5 million d’euros. Par
exemple, pour un produit de base
comme l'acide chlorhydrique, il
savere faible par rapport au chiffre
d’affaires. En revanche, pour des
formulations plus sophistiquées,
dédiées par exemple a I'industrie
cosmétique ou agrochimique,
«l'impact du cotit du dossier peut
atteindre 10 % et il y aura, dans ce
cas, une répercussion sur le prix de
vente », précise-t-il.

Chez Rhodia, cette nouvelle
contrainte réglementaire s'est déja
matérialisée par I'élaboration de
produits plus respectueux de la
santé et de I’environnement,
comme le solvant Rhodiasolv Iris,
mis sur le marché dés I'an dernier.
« Onverravraiment les conséquen-
ces de REACH sur l'innovation a
partir de 2011, avec les premiéres
procédures dautorisation. »

Inventec accélere la R&D
de substituts moins nocifs

Le cas d'Inventec illustre la situa-
tion des dizaines de PME intermé-
diaires francaises, quine fabriquent
pas de substances chimiques, mais
en utilisent dans I'élaboration de
produits & valeur ajoutée. En
Foccurrence, cette filiale du groupe
Dehon met au point et distribue
des formulations exclusives qui
Sadressent aux industries de haute
technologie comme I'électronique,
la téléphonie, le nucléaire, etc. Pour
I'heure, la société n'a enregistré
qu’un seul produit au titre de
REACH. Il s’agit d'un métat qui
entre dans la composition d’'un
alliage que la société achéte aupres
d'un fournisseur et qu'elle trans-
forme en une poudre qui devient
un produit de soudure high-tech
pour les cartes électroniques utili-
sées dans 'automobile ou Faéro-
nautique.

« Principe de précaution »

« Nous n'étions pas obligés de le
déclarer, car nous ne sommes ni le
producteur ni l'importateur. Mais,
vu la complexité de la chaine
dapprovisionnement, nous avons

préféré appliquer le principe de
précaution pour sécuriser notre
Jabrication », explique Patrice
Rollet, directeur général d’Inven-
tec. Pour cette méme raison, le
groupe a préenregistré, il y a deux
ans seulement, 42 des quelque
700 substances utilisées. « Dans
les cas oi nous avions des doutes.
Au final, on ne devrait pas dépas-
ser une dizaine de substances @
partir de 2013 », précise Virginie
Fourneau, chef de projet REACH
du groupe Dehon. Pour Inventec,
les cofits liés a la gestion de
REACH, au suivi administratif et
au développement de substituts
moins nocifs devraient avoisiner
les 500.000 euros par an, atxquels
il faut ajouter 700.000 euros pour
les enregistrements. « Dans nos
Jormulations, nous avons déji
substitué les substances dont nous
savons qu elles risquent de devenir
préoccupantes », explique le
directeur général d’'Inventec.
« Nous allons accélérer le dévelop-
pement de nouveausx substituts au
Jur et & mesure de la mise en place
de REACH. »



